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B A C H E L O R  e n  1  a n ,  a d o s s é  à  u n  B A C + 2

ReSPONSABLE commercial et marketing

EN APPRENTISSAGE

Le candidat doit être titulaire d'un diplôme de niveau 5 (BTS) ou de 120 crédits
ECTS dans le domaine du commerce, du l'éco-gestion, du management,…
(2 années de BUT, Université ou école).
Aucun autre pré-requis n’est indispensable à ce niveau de formation, hormis un
bon niveau de culture générale, une connaissance théorique voire pratique du
fonctionnement d’une entreprise et de son organisation.

PUBLIC(S) CONCERNé(S)

 Contribuer à la définition, au déploiement et à la mise en œuvre de la politique
commerciale et marketing de l’entreprise,

 Mener des projets dans le marketing, la vente et participer à la communication
pour assurer la satisfaction client, détecter les tendances, analyser les besoins,

 Manager, motiver, organiser au quotidien une équipe, assurer le suivi et le
contrôle des activités de l’équipe et valoriser les performances.

Formation ouverte aux personnes  en situation de handicap sauf 
restriction liée à l’inhabilité et/ou contre-indication médicale.

Inscriptions sur www.ndoverneuil.com 

DEVENIR RESPONSABLE COMMERCIAL ET MARKETING

L’apprentissage
Une formation gratuite et rémunérée

Notre formation en apprentissage repose sur l’alternance de 3 jours en entreprise et
2 jours en UFA.
Les apprentis bénéficient de 469 heures au sein de l’U.F.A, entièrement financées
par les entreprises.
La formation en établissement est complétée par l’apprentissage des outils et
méthodes professionnels en entreprise. L’apprenti bénéficie d’un salaire mensuel.



U N  C A D R E  D E  T R A V A I L  E X C E P T I O N N E L

Attaché.e commercial.e Responsable des ventes  Chef.fe de produit junior 
Responsable de rayon  Responsable magasin  Chargé.e de clientèle

Assistant.e Marketing  Conseiller.e de vente  Chargé.e de projet

L A  F O R M A T I O N

MÉTHODES ET MOYENS 
PÉDAGOGIQUES MOBILISÉS

 Cours et supports projetés sur 
vidéoprojecteurs en salle, supports 
électroniques (google education) et papier 
à disposition des étudiants.

 Exercices pratiques et études de cas, 
travaux en groupe, simulations et 
soutenances.

STRATÉGIE MARKETING DE 
L'ENTREPRISE 

STRATÉGIE COMMERCIALE DE 
L'ENTREPRISE

STRATÉGIE MARKETING DIGITAL
MANAGEMENT DE L'ÉQUIPE 

COMMERCIALE

Formation CERTIFIANTE EN UN AN reconnue par l’état au niveau
BAC+3

Attribution de 60 Crédits E.C.T.S.

BLOCS DE COMPÉTENCES

MODALITÉS 
D’ÉVALUATION

 Contrôle continu, examens 
semestriels, assiduité, oral 
professionnel de fin de 
parcours

 Épreuve finale de synthèse 
(étude de cas) 

 Évaluation en milieu 
professionnel 

 Un parc de 14 hectares

 Un foyer-internat agréé C.A.F.

 Un espace campus, dédié au supérieur, avec un foyer étudiant

T y p e s d ’ e m p l o i  a c c e s s i b l e s
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Bus
lignes 12, 26, A14

SNCF  – à 500m de la gare
Ligne J Mantes La Jolie - Paris St Lazare
Arrêt Vernouillet-Verneuil à 10 minutes de Poissy, 25 minutes de Paris Saint 
Lazare et 20 minutes de Mantes

Route
Autoroute A13 Sortie Orgeval ou les Mureaux

Portes Ouvertes
Dates et horaires sur notre site internet 
www.ndoverneuil.com

Sur RDV
Typhanie MAUGUIT
01 39 28 15 14 ou t.mauguit@ndoverneuil.fr

V e n i r ,  v i s i t e r ,  n o u s  r e j o i n d r e  . . .

Notre-Dame « Les Oiseaux »
106 Grande Rue 78480 Verneuil-sur-Seine

Tél:  01 39 28 15 00  - Site :  www.ndoverneuil.com
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Découvrez le
programme >>
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